
Information et services B2B 
au service de votre succès commercial
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QUI SOMMES-NOUS ?

INTESCIA GROUP fournit aux entreprises les informations 
et les outils qui les aident dans leurs prises de décisions 
pour vendre plus, mieux et plus sûrement. 

À travers ses 4 marques leaders sur leur segment, nous 
accompagnons chaque jour les Directions Générales, 
Commerciales, Marketing et Financières dans leurs 
enjeux métier. 

Développement des ventes

Business Intelligence

Anticipation du risque client et fournisseur
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INTESCIA GROUP EN CHIFFRES

28 M€
DE CHIFFRE 
D’AFFAIRES

10 000
ENTREPRISES 

CLIENTES

430
COLLABORATEURS 
DONT 215 DÉDIÉS 

À LA DATA 
FACTORY

4 MARQUES
FORTES LEADERS 

SUR LEUR SECTEUR
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Transformer les données en savoir 
et le savoir en succès commercial“ “

OPPORTUNITÉS 
D’AFFAIRES

BASE DES 
DÉCIDEURS

BUSINESS 
INTELLIGENCE

ENTREPRISES 
& ENTITÉS PUBLIQUES

NOTRE MÉTIER

Nous sourçons, agrégeons, interprétons tous les jours des
milliers de données afin de vous permettre de les
exploiter pour prendre les bonnes décisions.

INTESCIA GROUP offre des services informationnels riches
pour une vision multi-dimensionnelle de vos marchés,
clients, prospects, fournisseurs et concurrents.
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IDENTITÉ
 Données légales et commerciales

K-Bis, RNCS, SIRENE, 

NAF, TVA, effectifs

 Coordonnées géographiques
Adresse postales RNVP, 

géocodage

DONNÉES LÉGALES & FINANCIÈRES
 Scoring financier
 Informations financières 
 Liens actionnariaux
 Annonces légales
 Litiges et solvabilité
 …

ENTREPRISES & ORGANISMES PUBLICS
9 M d’entités françaises

OPPORTUNITÉS D’AFFAIRES
625 M de signaux business

BASE DES DÉCIDEURS 
10 M de contacts, 1 M d’emails professionnels

MARCHÉS
 Projets de construction
 Appels d’offres
 Projets gagnés 

Types, lots, montants

 Anticipation des marchés

SIGNAUX D’AFFAIRES
 Créations d’entreprise
 Changements de dirigeant
 Nominations / Départs
 Offres d’emploi
 Déménagements
 Levées de fonds
 …

 Analyse de portefeuille clients
 Mapping concurrentiel
 Maillage territorial
 Cartographie des acteurs les plus influents

Donneurs d’ordres, Maîtres d’ouvrage - Maîtres d’œuvre – Adjudicataires

CONTACTS PROFESSIONNELS
 Nom, Prénom
 Fonction
 Entreprise
 Emails nominatifs vérifiés

PRESCRIPTEURS
 Intervenants dans la maîtrise 

d’œuvre d’un projet : 
Architectes, Bureaux d’études, 
Économistes, Programmistes, Bureaux 
de contrôle, Urbanistes…

BUSINESS INTELLIGENCE
Des millions de données actualisées en temps réel

EXEMPLES
DE NOS

DONNÉES
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Développement Commercial

Gagnez des nouveaux marchés, 
trouvez de nouveaux clients

D I R E C T I O N S  M A R K E T I N G  E T  C O M M E R C I A L E S

Gestion d’Affaires

Optimisez votre processus de 
réponse aux appels d’offres

C E L L U L E S  M A R C H É S

Data Management

Fiabilisez et enrichissez vos 
données business

R E S P O N S A B L E S  D A T A  &  C R M

Formations

Renforcez les compétences 
au service de la croissance

T R A N S V E R S A L

Business Intelligence

Analysez les performances, maîtrisez 
votre environnement concurrentiel

D I R E C T I O N S  G É N É R A L E S  E T  D P T .  É T U D E S

Risk Management

Monitorez les risques de vos 
partenaires commerciaux

D I R E C T I O N S  F I N A N C I È R E S  &  A C H A T S

DATA-DRIVEN 
ENTREPRISE 

INTELLIGENCE

NOS SOLUTIONS PERSONNALISABLES
POUR UN PROJET CLÉ-EN-MAIN

Notre chaîne de valeur couvre l’ensemble du cycle de vie d’une affaire 
au service de votre succès commercial
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DÉVELOPPEMENT COMMERCIAL
N O S  S O L U T I O N S  P E R S O N N A L I S A B L E S

Veille marchés

 Accédez à la base d’appels d’offres la 
plus exhaustive du marché
Presse nationale, régionale et spécialisée, 
BOAMP, JOUE, plateformes web des 
donneurs d’ordres, sites et journaux 
internationaux…

 Identifiez ceux qui vous intéressent
Finesse de ciblage sémantique, avec 
recherche dans l’avis et/ou dans le DCE 

 Accédez au DCE
Nous assurons le suivi des versions et la 
gestion des questions/réponses

 Préparez votre offre en mode 
collaboratif

Prescripteurs

 Identifiez les projets des maîtres 
d’ouvrage
Type de projet, nature des travaux, lots, 
surfaces, localisation… 

 Accédez aux soumissionnaires retenus
Coordonnées des architectes, bureaux 
d’études, économistes, programmistes, 
bureaux de contrôle, urbanistes…

 Contactez-les au bon moment, avec la 
bonne information
Timeline du projet, fiche projet, vision 360°
de l’activité de l’intervenant 

Prospection

 Segmentez votre marché et ciblez vos 
prospects à partir d’une base de 10M 
d’entités françaises

 Détectez les évènements révélateurs 
d’opportunités d’affaires
Déménagement, création d’entreprise, 
changement de dirigeant, levée de fonds, 
recrutements, flotte auto…

• Engagez votre futur client avec la 
bonne information

Fiche de prospection complète sur 
l’entreprise et coordonnées des 
interlocuteurs-clés (nom, prénom, mail…)
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GESTION INTÉGRÉES DES AFFAIRES
N O S  S O L U T I O N S  P E R S O N N A L I S A B L E S

De la détection d'affaires à la facturation, INTESCIA GROUP permet de gérer les appels d'offres 
du BTP rapidement et efficacement, en automatisant les tâches fastidieuses dans les 

différentes étapes de traitement des dossiers.

Plus d’appels d’offres gagnés

Intégration dans les outils métier 
(logiciels d’étude de prix, CRM, suivi de 
chantier, Excel, facturation)

Gain de temps

Affaires centralisées

Élimination du risque d’erreurs de saisie

TROUVEZ ET SÉLECTIONNEZ VOS AFFAIRES
Anticipez les projets de travaux dans votre 

région. Accédez chaque jour aux appels 
d’offres (quantités, marques, DCE…)

CHIFFREZ LES AFFAIRES
Simplement grâce à + de 50 
intégrations avec vos outils métier 
(ERP, étude de prix, CRM…)

CONSULTEZ VOS FOURNISSEURS
Les consultations fournisseurs / 
sous-traitants sont facilitées depuis 
Excel et les logiciels de devis.

GÉREZ VOS PIÈCES DE CANDIDATURE
L’assemblage des pièces est simplifié et centralisé 
: édition des pièces administratives, stockage des 

certificats de capacité, mémoires justificatifs…

SUIVEZ LE CHANTIER ET FACTUREZ
Toutes les informations de l'affaire sont 
réexploitées en phase de suivi de chantier 
et facturation. Fini la saisie manuelle

ÉDITEZ L’OFFRE
Reportez tout le chiffrage sur les 

documents originaux du client. Répondez 
au format électronique ou papier

by 
INTESCIA
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DATA MANAGEMENT
N O S  S O L U T I O N S  P E R S O N N A L I S A B L E S

INTESCIA GROUP, expert en traitement de Data, vous accompagne dans le maintien de la qualité de vos données 
commerciales, marketing et financières dans le temps. Que ce soit pour un redressement global de votre base ou une mise à 

jour au fil de l’eau via API, augmentez votre connaissance client et améliorez le résultat de vos opérations par l’apport continu 
d’informations fiables et pertinentes.

SIRETISATION – MISE À JOUR

Enrichissez vos bases d'entreprises françaises en 
n° de SIRET / SIREN. Nos algorithmes analysent et 
détectent la clé d'identification de chaque entité 
et procèdent au nettoyage de vos données : 
détection des doublons, sociétés radiées, 
changements d’adresse….

P O U R  U N E  B A S E  N O R M É E  E T  U N I F I É E

ENRICHISSEMENT EN TEMPS RÉEL

Segmentez votre base et améliorez votre 
connaissance clients et prospects avec des 
informations structurées et qualitatives : 
données légales et financières poussées, activité 
détaillée, coordonnées de l’entreprise, dirigeants 
statutaires et interlocuteurs clés…

P O U R  D I S P O S E R  D E  D O N N É ES  S T R AT ÉG I Q U E S
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RISK MANAGEMENT
N O S  S O L U T I O N S  P E R S O N N A L I S A B L E S

Développez et sécurisez votre business en toute sérénité

Sécurisez et contrôlez vos revenus grâce à une meilleure connaissance de vos clients, prospects et fournisseurs. 
Notre base, exhaustive et mise à jour quotidiennement, est constituée des informations émanant des bases de 

données officielles (INSEE, RNCS, BODACC, JAL) et de multiples sources privées.

Rapports financiers

Connaître en 1 clic la solidité 
et la fiabilité de vos clients, 
prospects et fournisseurs 

pour gérer et optimiser les 
risques financiers

Scoring de défaillance

Prédire la défaillance d’une 
entreprise à 12 mois grâce à un 

système expert exploitant 
notamment les bilans et 

comptes de résultat 
confidentiels

Mise sous surveillance

Votre portefeuille évolue en 
permanence. Soyez 

automatiquement alerté(e) des 
changements importants de vos 

partenaires business 
(intégration API)

Encours conseillé

Définissez votre limite de 
crédits et vos conditions de 

paiement en toute simplicité
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BUSINESS INTELLIGENCE
N O S  S O L U T I O N S  P E R S O N N A L I S A B L E S

Une analyse en temps réel des vos performances par rapport au marché et vos concurrents afin de 
prendre les bonnes décisions pour développer votre croissance

LA BUSINESS INTELLIGENCE POUR 
TOUT SAVOIR DE VOS...

Clients
Donneurs d’ordres
Prospects
Prescripteurs
Concurrents

PROFILING 
DE VOS CLIENTS

Obtenez instantanément une analyse 
de votre portefeuille clients et leurs 

profils types par marché, zone de 
chalandise, secteur commercial, etc…

ANALYSE PRÉDICTIVE DES 
TENDANCES DES MARCHÉS

Obtenez votre mapping concurrentiel, le 
taux de pénétration de vos marchés, une 
vision sur les acteurs les plus influents et 

identifiez de nouveaux prospects 
similaires à vos meilleurs clients

DATAVISUALISATION 
DE VOS DONNÉES
En 1 clic, faites parler les données avec un 
puissant outil de datavisualisation : analyse 
géographique, cartographies dynamiques, 
tableaux de bords, palmarès…

DÉFINITION DE VOS 
PRIORITÉS D’ACTIONS
Identifiez les segments les plus porteurs 
pour décider où mettre votre énergie et vos 
ressources dans les prochains mois.
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FORMATIONS
N O S  S O L U T I O N S  P E R S O N N A L I S A B L E S

Nos formateurs sont à vos côtés pour vous accompagner vers plus de compétences et d’autonomie en matière de 
performance commerciale, analyse financière et réponses aux appels d'offres. 

Toutes nos formations dont prises en charge par l’OPCA. 

Des sessions de training pratiques 
pour développer une culture de 
chasse performante, maîtriser la 
prise de RDV et sensibiliser aux 
risques clients.

Performance commerciale
F O R C E S  D E  V E N T E

Des formation techniques pour 
répondes aux appels d'offres, 
optimiser vos chances de remporter 
des marchés publics et connaître les 
évolutions légales.

Marchés Publics
C E L LU L E S  M A R C H É S

Des mises en situation et des cas 
concrets pour perfectionner l’analyse 
financière d’une entreprise en 
détectant ses points forts et ses points 
de vigilance.

Analyse financière
ÉQ U I P E S  C O M P TA B L E S  E T  F I N A N C I È R ES
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+ de 20 autres…

ERP BTP

+ de 60 autres…

CRM

+ de 5 autres…

ERP FINANCIER

Nos données s’intègrent dans vos systèmes d’information pour maintenir automatiquement à jour vos Data avec des 
informations riches et complètes : CRM, ERP, système développé en interne, intranet…

DES A.P.I  POUR L’ INTÉGRATION DANS 
VOS OUTILS MÉTIERS

VOTRE 
CRM, ERP, 
SOFTWARE
« MAISON »

EXCEL
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10 000
CLIENTS 

ENTREPRISES

48 000
UTILISATEURS 
QUOTIDIENS

88%

DE CLIENTS 
RENOUVELLÉS

ILS NOUS 
FONT CONFIANCE

Le principal avantage de 
Scores & Décisions réside 
dans l'exhaustivité des 
données, y compris les 
liens avec les actionnaires, 
les informations de gestion 
de haut niveau et les 
mentions légales.

Directeur de Crédit

“

“

Edisys évite aux chargés 
d’études la tâche fastidieuse de 
ressaisir les lignes de prix. 
L’import du fichier dans notre 
logiciel de devis, puis le report 
automatique sur le support de 
la collectivité nous permet de 
répondre beaucoup plus vite 
aux appels d’offres BTP.

Direction Générale

“

“

Corporama est l'outil le plus 
intuitif et le plus complet que 
j'ai jamais essayé : toutes les 
informations sur une 
entreprise sont centralisées à 
un seul endroit et peuvent 
facilement être exportées 
pour enrichir mon CRM. 

Directeur des Ventes

“

“

Grâce à Doubletrade, nous 
avons multiplié par quatre 
la détection d’appel d’offre. 
Et notre chiffre d’affaires 
provenant des appels 
d’offres a progressé de 
15% dès la 1ère année.

Direction Générale

“

“



w w w.intes c ia-group.com

Axe Seine - Immeuble A
8 rue Rouget de Lisle
92442 Issy les Moulineaux

info@intescia.com

01 71 16 31 31
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